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प्राकृसतक खेती िे पैदा हुई फिल का उसित मूल्य कैिे प्राप्त करें  
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

प्राकृतिक खेिी से पैदा हुई फसल का उतिि मूल्य 

प्राप्त करने का मूल मंत्र है—अच्छी गुणवत्ता, 

तवश्वसनीय पहिान, सही बाजार, पारदर्शी जानकारी 

और तकसान  ं का सामूतहक प्रयास। यतद तकसान 

उत्पादन के साथ-साथ तवपणन पर भी ध्यान दें , ि  वे 

अपनी उपज की बेहिर कीमि प्राप्त करने और खेिी 

क  अतिक लाभकारी बनाने की तदर्शा में आगे बढ़ 

सकिे हैं। 
 

1. प्राकृसतक खेती की उपज की अलग पहिान 

बनाएँ 
 

बाजार में तकसी भी उत्पाद की कीमि उसकी 

गुणवत्ता, उपलब्धिा, मााँग और उपभ क्ताओ ं के 

तवश्वास पर तनभभर करिी है। प्राकृतिक खेिी की 

उपज क  उतिि मूल्य तदलाने के तलए सबसे पहले 

उसकी वास्ततवक पहिान स्थातपि करना जरूरी है। 

तकसान क  यह स्पष्ट करना िातहए तक उसने कौन-

सी फसल उगाई है, तकस मौसम में उत्पादन तकया 

है, बीज कहााँ से प्राप्त तकए हैं और फसल प्रबंिन में 

कौन-सी तवतियााँ अपनाई हैं। इन जानकाररय  ं का 

ररकॉर्भ रखने से उपज के बारे में पारदतर्शभिा बढ़िी 

है। उदाहरण के तलए, यतद क ई तकसान प्राकृतिक 

िरीके से गेहाँ, सरस ,ं बाजरा, मूाँग, िना या सब्जियााँ 

उगािा है, ि  वह बुवाई की िारीख, बीज का स्र ि, 

खेि में अपनाई गई िकनीक ,ं तसंिाई, कटाई और 

भंर्ारण का ररकॉर्भ रख सकिा है।यतद उत्पाद के 

तलए प्रमाणन उपलब्ध है, ि  उसके मानक  ं और 

तनयम  ं के अनुसार प्रमाणन का उपय ग तकया जा 

सकिा है। लेतकन तबना प्रमाण के तकसी उत्पाद क  

प्रमातणि जैतवक बिाना या यह दावा करना तक उसमें 

तकसी भी प्रकार के रसायन का प्रय ग नही ं हुआ, 

उतिि नही ं है। प्राकृतिक खेिी, जैतवक खेिी और 
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 भारि एक कृति प्रिान देर्श है। यहााँ तकसान अपनी मेहनि से देर्श के 

तलए अन्न, फल, सब्जियााँ, दालें, तिलहन और अनेक कृति उत्पाद पैदा 

करिे हैं। खेिी केवल आजीतवका का सािन नही,ं बब्जि हमारी 

अथभव्यवस्था, संसृ्कति और खाद्य सुरक्षा का आिार भी है। लेतकन आज 

तकसान के सामने एक बडी िुनौिी यह है तक अच्छी फसल पैदा करने 

के बावजूद उसे कई बार अपनी उपज का उतिि मूल्य नही ंतमल पािा। 

तवरे्शि रूप से प्राकृतिक खेिी अपनाने वाले तकसान  ं के सामने यह 

सवाल महत्वपूणभ है तक उनकी उपज क  बाजार में अलग पहिान कैसे 

तमले और उपभ क्ता उसकी गुणवत्ता के अनुसार उतिि कीमि देने के 

तलए कैसे िैयार ह ।ं प्राकृतिक खेिी में तकसान तमट्टी की सेहि सुिारने, 

स्थानीय संसािन  ंका उपय ग करने िथा रासायतनक कृति आदान  ंपर 

तनभभरिा कम करने का प्रयास करिा है। लेतकन केवल प्राकृतिक िरीके 

से खेिी कर लेना ही अतिक मूल्य तमलने की गारंटी नही ंहै। इसके तलए 

उपज की गुणवत्ता, सुरतक्षि उत्पादन, सही समय पर तबक्री, बाजार की 

जानकारी, उपभ क्ताओ ंका तवश्वास और प्रभावी तवपणन व्यवस्था भी 

जरूरी है। 
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प्रमातणि जैतवक उत्पाद  ंके बीि अंिर समझना भी 

आवश्यक है। तकसान क  अपने उत्पाद के बारे में 

वही जानकारी देनी िातहए तजसे वह ररकॉर्भ या 

उपयुक्त प्रमाण से स्पष्ट कर सके। 
 

2. गुणवत्ता िुधारें , तभी बढेगा बाजार में सवश्वाि 
 

उतिि मूल्य प्राप्त करने के तलए केवल खेिी की तवति 

नही,ं बब्जि उपज की वास्ततवक गुणवत्ता भी 

महत्वपूणभ है। साफ, अच्छी िरह सूखी, र गमुक्त और 

सही िरीके से भंर्ाररि फसल क  बाजार में बेहिर 

अवसर तमल सकिे हैं। तकसान क  कटाई के बाद 

उपज की सफाई, छाँ टाई, सुखाने और भंर्ारण पर 

तवरे्शि ध्यान देना िातहए। अनाज में नमी की मात्रा 

उपयुक्त स्तर पर रखना जरूरी है। अतिक नमी से 

फफंूद, दुगंि और भंर्ारण के दौरान नुकसान ह  

सकिा है। दाल  ं में कंकड, तमट्टी और अन्य 

अरु्शब्जियााँ हटाने से उनकी गुणवत्ता बेहिर तदखाई 

देिी है। फल और सब्जिय  ंमें आकार, रंग, िाजगी 

िथा क्षतिग्रस्त उत्पाद  ं क  अलग करना उपय गी 

ह िा है। 
 

तकसान तनम्नतलब्जखि उपाय अपना सकिे हैं: 

• कटाई सही समय पर करें , िातक उपज की 

गुणवत्ता बनी रहे। 

• अनाज क  सुरतक्षि नमी स्तर िक सुखाकर 

ही भंर्ाररि करें। 

• साफ और सूखे ब रे, तर्बे्ब या अन्य 

उपयुक्त पैकेतजंग सामग्री का उपय ग करें। 

• भंर्ारण स्थल क  नमी, कीट  ंऔर िूह  ंसे 

सुरतक्षि रखें। 

• उपज की गे्रतरं्ग करके अलग-अलग 

गुणवत्ता के अनुसार पैतकंग करें। 

• आवश्यकिा के अनुसार प्रय गर्शाला में 

गुणवत्ता की जााँि कराएाँ । 
 

 

 

 

 

3. िीधे उपभोक्ता को बेिें, सबिौसलयो ों पर 

सनभभरता घटाएँ 
 

तकसान  ंक  कई बार अपनी उपज मंर्ी या स्थानीय 

व्यापाररय  ंक  बेिनी पडिी है। इससे तबक्री आसान 

ह  सकिी है, लेतकन तकसान क  अंतिम उपभ क्ता 

द्वारा िुकाई गई कीमि का पूरा लाभ नही ंतमलिा। 

प्राकृतिक खेिी करने वाले तकसान जहााँ संभव ह , 

सीिे उपभ क्ताओ ं िक पहुाँिने के तवकल्प िलार्श 

सकिे हैं। इसमें स्थानीय पररवार ,ं आवासीय 

सतमतिय ,ं दुकान ,ं ह टल ,ं भ जनालय  ं और 

संस्थागि खरीदार  ंसे संपकभ  करना र्शातमल है। 
 

िीधे सबक्री करने के कुछ प्रमुख तरीके हैं: 
 

सकिान िे पररवार तक: तकसान अपने गााँव या 

नजदीकी र्शहर में ग्राहक  ं का समूह बनाकर 

तनयतमि रूप से अनाज, दालें, सरस  ं का िेल या 

मौसमी सब्जियााँ बेि सकिे हैं। 
 

िाप्तासहक सकिान बाजार: स्थानीय तकसान 

बाजार ,ं मेल  ं और कृति प्रदर्शभतनय  ं में भाग लेकर 

अपनी उपज की पहिान बना सकिे हैं। 
 

असिम बुसकों ग: तकसान बुवाई या कटाई के मौसम 

से पहले संभातवि ग्राहक  ंसे संपकभ  कर सकिे हैं। 

इससे मााँग का अनुमान लगाने और तबक्री की य जना 

बनाने में मदद तमल सकिी है। 
 

स्थानीय दुकानो ों िे िमझौता: तकराना दुकान ,ं 

अनाज तवके्रिाओ ंऔर अन्य खुदरा व्यापाररय  ंक  

तनयतमि रूप से गुणवत्ता वाली उपज उपलब्ध कराई 

जा सकिी है। 

हालााँतक, सीिे तबक्री में पैतकंग, पररवहन, ग्राहक सेवा 

और समय की लागि भी ह िी है। इसतलए तकसान 

क  केवल तबक्री मूल्य नही,ं बब्जि सभी खिभ घटाने 

के बाद तमलने वाला वास्ततवक लाभ देखना िातहए। 
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4. सकिान उत्पादक िोंगठन (FPO) िे जुडें 
 

छ टे तकसान  ं के तलए अकेले पैकेतजंग, भंर्ारण, 

पररवहन और बडे खरीदार  ंिक पहुाँि बनाना कतिन 

ह  सकिा है। ऐसे में तकसान उत्पादक संगिन यानी 

FPO एक उपय गी माध्यम बन सकिा है। FPO के 

माध्यम से तकसान सामूतहक रूप से अपनी उपज 

इकट्ठी कर सकिे हैं, गुणवत्ता के आिार पर छाँ टाई 

कर सकिे हैं और खरीदार  ंके साथ बाििीि कर 

सकिे हैं। 

सामूतहक तवपणन के प्रमुख लाभ हैं: 

• बडी मात्रा में उपज उपलब्ध ह ने से 

संस्थागि खरीदार  ं िक पहुाँि आसान ह  

सकिी है। 

• पैतकंग, पररवहन और भंर्ारण की लागि 

साझा की जा सकिी है। 

• बाजार की जानकारी और कीमि  ं पर 

बाििीि करने की क्षमिा बढ़ सकिी है। 

• सामूतहक ब्ांर् बनाकर उपज क  अलग 

पहिान दी जा सकिी है। 

• प्रसंस्करण और मूल्य संविभन की सुतविाएाँ  

तवकतसि की जा सकिी हैं। 

उदाहरण के तलए, यतद तकसी के्षत्र के तकसान 

प्राकृतिक िरीके से बाजरा, सरस  ंया दालें पैदा करिे 

हैं, ि  वे अपनी उपज क  एकतत्रि करके गुणवत्ता के 

अनुसार अलग कर सकिे हैं। इसके बाद सामूतहक 

रूप से स्थानीय दुकान ,ं थ क खरीदार  ं या 

उपभ क्ता समूह  ं से संपकभ  तकया जा सकिा है। 

हालााँतक, FPO से जुडने से अपने आप अतिक कीमि 

तमलने की गारंटी नही ंह िी। संगिन की कायभक्षमिा, 

बाजार की मााँग, प्रबंिन और पारदतर्शभिा महत्वपूणभ 

हैं। 
 

5. प्रिोंस्करण िे बढाएँ उपज का मूल्य 
 

तकसान यतद केवल कच्ची उपज बेिने के बजाय कुछ 

उत्पाद  ंका उतिि प्रसंस्करण करें , ि  मूल्य संविभन 

के नए अवसर पैदा ह  सकिे हैं। लेतकन इसके तलए 

लागि, गुणवत्ता, स्वच्छिा और बाजार की मााँग का 

आकलन आवश्यक है। 

उदाहरण के तलए: 

• गेहाँ की सफाई और पैतकंग करके 

उपभ क्ताओ ंक  बेिा जा सकिा है। 

• सरस  ं से िेल तनकालकर िेल और खली 

जैसे उत्पाद िैयार तकए जा सकिे हैं। 

• बाजरे और अन्य म टे अनाज से आटा िैयार 

तकया जा सकिा है। 

• दाल  ंकी सफाई, तछलाई और पैतकंग करके 

तबक्री की जा सकिी है। 

• फल और सब्जिय  ंसे उपयुक्त पररब्जस्थतिय  ं

में अिार, जैम या अन्य प्रसंसृ्कि उत्पाद 

बनाए जा सकिे हैं। 
 

प्रसंस्करण से उत्पाद की उपय तगिा बढ़ सकिी है 

और तकसान क  नए बाजार तमल सकिे हैं। लेतकन 

प्रसंस्करण हमेर्शा अतिक लाभ नही ं देिा। मर्शीन, 

तबजली, श्रम, पैकेतजंग, गुणवत्ता परीक्षण, पररवहन 

और खराब ह ने के ज ब्जखम क  ध्यान में रखना 

िातहए। खाद्य उत्पाद बेिने से पहले लागू खाद्य सुरक्षा 

और लाइसेंस संबंिी तनयम  ं की जानकारी लेना 

आवश्यक है। उदाहरण के तलए, खाद्य प्रसंस्करण 

और पैतकंग के तलए लागू FSSAI आवश्यकिाओ ंकी 

जााँि करनी िातहए। तकसान रु्शरुआि में छ टे स्तर 

पर बाजार का परीक्षण कर सकिे हैं। यतद ग्राहक  ं

की तनयतमि मााँग और उतिि लाभ तदखाई दे, िभी 

प्रसंस्करण का तवस्तार करना समझदारी ह गी। 
 

6. ब्ाोंस ोंग और पैकेसजोंग िे बनाएँ भरोिा 
 

आज उपभ क्ता उत्पाद की गुणवत्ता के साथ उसकी 

पहिान और पैकेतजंग पर भी ध्यान देिे हैं। इसतलए 

प्राकृतिक खेिी की उपज के तलए स्थानीय ब्ांर् 

तवकतसि करना एक उपय गी रणनीति ह  सकिी है। 

तकसान या तकसान समूह अपने के्षत्र, गााँव, फसल या 

कृति परंपरा से जुडा सरल नाम िुन सकिे हैं। पैकेट 

पर उत्पाद का नाम, रु्शि वजन, पैतकंग की िारीख, 
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उत्पादक या पैकर का तववरण िथा लागू तनयम  ंके 

अनुसार आवश्यक जानकारी स्पष्ट रूप से दी जानी 

िातहए। 

ब्ांतरं्ग के तलए कुछ महत्वपूणभ सुझाव हैं: 

1. नाम सरल और आसानी से याद रहने वाला 

रखें। 

2. पैकेट पर साफ और पढ़ने य ग्य जानकारी 

दें। 

3. उत्पाद की गुणवत्ता के बारे में बढ़ा-िढ़ाकर 

दावे न करें। 

4. जहााँ आवश्यक ह , बैि नंबर और पिा जैसी 

जानकारी दें। 

5. उपयुक्त भंर्ारण और उपय ग संबंिी 

तनदेर्श र्शातमल करें। 

6. उपभ क्ताओ ं की तर्शकायि  ं और सुझाव  ं

का उत्तर दें। 

यतद उत्पाद के तलए तकसी प्रमाणन या तवतर्शष्ट 

गुणवत्ता मानक का दावा तकया जािा है, ि  उसके 

तलए आवश्यक प्रमाण और तनयम  ंका पालन तकया 

जाना िातहए। अच्छी ब्ांतरं्ग का उदे्दश्य केवल संुदर 

पैकेट बनाना नही ं है, बब्जि ग्राहक  ं का भर सा 

अतजभि करना और उत्पाद की गुणवत्ता में तनरंिरिा 

बनाए रखना है। 
 

7. स सजटल बाजार और िोशल मीस या का 

उपयोग करें  
 

म बाइल फ न और इंटरनेट ने तकसान  ं के तलए 

ग्राहक  ं िक पहुाँिने के नए अवसर पैदा तकए हैं। 

प्राकृतिक खेिी करने वाले तकसान स र्शल मीतर्या, 

मैसेतजंग समूह  ं और तर्तजटल कृति बाजार  ं का 

उपय ग करके अपनी उपज के बारे में जानकारी 

साझा कर सकिे हैं। तकसान अपनी फसल की 

िस्वीरें , कटाई का समय, उपलब्ध मात्रा, पैतकंग के 

तवकल्प और तबक्री की जानकारी साझा कर सकिे 

हैं। ग्राहक अतग्रम ऑर्भर दे सकिे हैं और तकसान 

उसके अनुसार पैतकंग िथा तविरण की य जना बना 

सकिे हैं। 

तर्तजटल तवपणन के तलए उपय गी उपाय हैं: 

• व्हाट्सऐप पर स्थानीय ग्राहक  ं का समूह 

बनाएाँ । 

• हर सप्ताह उपलब्ध फसल  ं और उनकी 

कीमि  ंकी सूिी भेजें। 

• उपज की वास्ततवक िस्वीरें  साझा करें। 

• तर्तजटल भुगिान की सुतविा उपलब्ध रखें। 

• ग्राहक  ंके ऑर्भर और तविरण का ररकॉर्भ 

रखें। 

• कृति मंतर्य  ं और सरकारी बाजार सूिना 

सेवाओ ंसे कीमि  ंकी िुलना करें। 

लेतकन ऑनलाइन तबक्री रु्शरू करने से पहले यह िय 

करना जरूरी है तक पररवहन का खिभ कौन वहन 

करेगा, उत्पाद तकिने समय िक सुरतक्षि रहेगा और 

ग्राहक िक समय पर कैसे पहुाँिेगा। ऑनलाइन मंि  ं

पर कीमि देखकर ही तनणभय न लें। वास्ततवक तबक्री 

मूल्य, कमीर्शन, पैतकंग, पररवहन और भुगिान की 

र्शिों की िुलना करना आवश्यक है। 
 

8. प्रमाणन और पारदसशभता िे उपज की 

सवश्विनीयता बढाएँ 
 

प्राकृतिक खेिी की उपज के तलए बाजार में 

तवश्वसनीय पहिान बनाना बहुि महत्वपूणभ है। 

उपभ क्ता क  उत्पाद के बारे में सही जानकारी 

तमलनी िातहए, िातक वह स ि-समझकर खरीदारी 

कर सके।तकसान क  अपने खेि का ररकॉर्भ रखना 

िातहए, तजसमें फसल का नाम, बीज का स्र ि, कृति 

प्रबंिन की तवतियााँ, उपय ग की गई सामग्री, कटाई 

की िारीख और भंर्ारण की जानकारी र्शातमल ह । 

यतद तकसान जैतवक उत्पाद के रूप में उपज बेिने 

की य जना बना रहे हैं, ि  उन्हें लागू जैतवक प्रमाणन 

मानक  ंऔर तनयम  ंक  समझना िातहए। भारि में 

संबंतिि पररब्जस्थतिय  ं के अनुसार PGS-India या 

राष्टर ीय जैतवक उत्पादन कायभक्रम (NPOP) जैसे ढााँि  ं

की जानकारी ली जा सकिी है। यह ध्यान रखना 

आवश्यक है तक प्राकृतिक खेिी से उत्पादन और 

प्रमातणि जैतवक उत्पादन एक ही बाि नही ं हैं। 
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तकसान क  अपने उत्पाद पर केवल वही दावा करना 

िातहए तजसे लागू तनयम  ंके अनुसार प्रमातणि तकया 

जा सके। पारदर्शी ररकॉर्भ और सही जानकारी से 

ग्राहक  ंका भर सा बढ़ सकिा है। इससे लंबे समय 

में तनयतमि खरीदार  ं का समूह तवकतसि करने में 

सहायिा तमल सकिी है। 
 

9. बाजार की माँग िमझकर फिल उगाएँ 
 

उतिि मूल्य प्राप्त करने की य जना बुवाई से पहले 

ही रु्शरू ह  जानी िातहए। यतद तकसान बाजार की 

मााँग क  समझे तबना केवल परंपरा के आिार पर 

फसल उगािा है, ि  कटाई के समय उसे कम कीमि 

या तबक्री की कतिनाई का सामना करना पड सकिा 

है। इसतलए तकसान क  बुवाई से पहले स्थानीय 

मंतर्य ,ं खुदरा दुकान ,ं प्रसंस्करण इकाइय  ं और 

संभातवि ग्राहक  ंसे जानकारी लेनी िातहए। 

कुछ महत्वपूणभ प्रश्न हैं: 

• तकस फसल की मााँग अतिक है? 

• बाजार में तकस गुणवत्ता की उपज पसंद की 

जािी है? 

• कटाई के समय संभातवि कीमि क्या ह  

सकिी है? 

• पररवहन और भंर्ारण का खिभ तकिना 

ह गा? 

• क्या फसल क  प्रसंस्करण या पैतकंग के 

माध्यम से बेहिर बाजार तमल सकिा है? 

• क्या खरीदार के साथ पहले से समझौिा 

करना संभव है? 

फसल तवतविीकरण भी उपय गी ह  सकिा है। 

तकसान अपने के्षत्र के अनुसार अनाज, दालें, तिलहन, 

सब्जियााँ और अन्य उपयुक्त फसल  ंके संय जन पर 

तविार कर सकिे हैं। इससे एक ही फसल पर 

तनभभरिा कम ह  सकिी है। हालााँतक, तकसी फसल 

की विभमान ऊाँ िी कीमि भतवष्य में भी बनी रहेगी, 

इसकी गारंटी नही ं है। इसतलए तनणभय बाजार की 

जानकारी, पानी की उपलब्धिा और खेिी की लागि 

क  ध्यान में रखकर लेना िातहए। 
 

10. िरकारी योजनाओों और बाजार िुसवधाओों 

का लाभ उठाएँ 

तकसान  ंक  अपनी उपज का बेहिर मूल्य तदलाने के 

तलए सरकारी य जनाओ,ं मंतर्य  ं और संस्थागि 

बाजार  ंकी जानकारी भी उपय गी ह  सकिी है। ई-

नाम (e-NAM) जैसे इलेक्ट्र ॉतनक कृति बाजार मंि  ं

से जुडी मंतर्य  ंमें उपलब्ध सुतविाओ ंकी जानकारी 

ली जा सकिी है। तकसान अपने के्षत्र में मंर्ी 

पंजीकरण, गुणवत्ता परीक्षण, व्यापाररय  ं की 

उपलब्धिा और लागू तनयम  ंकी जााँि कर सकिे हैं। 

तकसान उत्पादक संगिन ,ं सहकारी सतमतिय  ंऔर 

कृति तवभाग के माध्यम से सामूतहक तबक्री, भंर्ारण 

िथा तवपणन संबंिी अवसर  ंकी जानकारी भी प्राप्त 

की जा सकिी है। कुछ कृति उत्पाद  ंके तलए नू्यनिम 

समथभन मूल्य (MSP) की व्यवस्था ह िी है, लेतकन 

सभी फसल  ं की खरीद हर स्थान पर एक समान 

िरीके से नही ंह िी। तकसान क  अपने राज्य, फसल, 

खरीद कें द्र और लागू खरीद तनयम  ंकी जानकारी 

पहले से लेनी िातहए। इसी िरह भंर्ारण और 

प्रसंस्करण के तलए उपलब्ध य जनाओ ं की पात्रिा, 

आवेदन प्रतक्रया और विभमान र्शिों की पुतष्ट संबंतिि 

तवभाग से करनी िातहए। 
 

11. उसित मूल्य की गणना कैिे करें? 
 

तकसान क  केवल बाजार में तमलने वाली कीमि 

देखकर यह िय नही ं करना िातहए तक उसकी 

फसल लाभकारी है या नही।ं वास्ततवक लाभ जानने 

के तलए उत्पादन से लेकर तबक्री िक के सभी खिों 

क  ज डना जरूरी है। उदाहरण के तलए, यतद 

तकसान गेहाँ की उपज सीिे ग्राहक क  बेििा है, ि  

उसे तनम्नतलब्जखि खिों का तहसाब रखना िातहए: 
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खिभ का प्रकार उदाहरण 

उत्पादन लागि बीज, तसंिाई, श्रम और खेि की िैयारी 

कटाई एवं सफाई कटाई, मडाई, सफाई और छाँ टाई 

पैतकंग ब रे, थैले, लेबल और अन्य सामग्री 

भंर्ारण ग दाम, नमी तनयंत्रण और रखरखाव 

पररवहन मंर्ी, दुकान या ग्राहक िक पहुाँिाना 

तवपणन तवज्ञापन, कमीर्शन और तबक्री संबंिी खिभ 

 

वास्तसवक लाभ = कुल सबक्री िे प्राप्त रासश − 

कुल उत्पादन एवों सवपणन लागत। 
 

कभी-कभी थ क तबक्री में प्रति तकल ग्राम कीमि 

कम ह िी है, लेतकन बडी मात्रा में एक साथ तबक्री ह  

जाने से कुल खिभ कम ह  सकिा है। दूसरी ओर, सीिे 

ग्राहक क  अतिक कीमि पर बेिने में समय, पैतकंग 

और तविरण का खिभ बढ़ सकिा है।\इसतलए 

तकसान क  तवतभन्न तबक्री तवकल्प  ं का मूल्यांकन 

वास्ततवक लाभ के आिार पर करना िातहए, केवल 

तबक्री मूल्य के आिार पर नही।ं 
 

12. सकिानो ों के सलए एक व्यावहाररक 

कायभयोजना 
 

प्राकृतिक खेिी से प्राप्त उपज का उतिि मूल्य पाने 

के तलए तकसान तनम्नतलब्जखि िरण अपना सकिे हैं: 
 

पहला िरण — गुणवत्ता: उपज की सही समय पर 

कटाई करें , सफाई और गे्रतरं्ग करें  िथा सुरतक्षि 

भंर्ारण अपनाएाँ । 

दूिरा िरण — बाजार िवेक्षण: स्थानीय मंतर्य ,ं 

दुकान ,ं उपभ क्ता समूह  ंऔर संभातवि खरीदार  ंसे 

संपकभ  करें। 
 

तीिरा िरण — ररकॉ भ और पहिान: खेिी की 

तवतिय ,ं उत्पादन और गुणवत्ता से संबंतिि ररकॉर्भ 

रखें। 
 

िौथा िरण — िामूसहक प्रयाि: अपने गााँव के 

अन्य तकसान  ंके साथ तमलकर तबक्री, पररवहन और 

पैतकंग की व्यवस्था पर तविार करें। 
 

पाँिवाँ िरण — छोटे स्तर पर परीक्षण: सीिे 

तबक्री या प्रसंस्करण का प्रय ग सीतमि मात्रा में रु्शरू 

करें  और लागि िथा लाभ का तहसाब रखें। 
 

छठा िरण — सवस्तार: जब तनयतमि ग्राहक, 

गुणवत्ता और लाभ की ब्जस्थति स्पष्ट ह  जाए, िभी 

तवपणन व्यवस्था का तवस्तार करें। 

इस प्रकार तकसान िीरे-िीरे एक ऐसी व्यवस्था 

तवकतसि कर सकिा है तजसमें उत्पादन और 

तवपणन द न  ंक  बराबर महत्व तदया जाए। 

 

 

 

 

 


